


Jie EUROIA3ATTCARD

Das Konzept der E=C:

Die Abwanderung der Kaufkraft in Gewerbegebiete und Auf3engebiete ist
eine Problematik deren Trend sich in den letzten Jahren stark entwickelt hat.
Um die Kaufbindung zu mittelstadtischen Betrieben zu erhohen, ergibt sich
durch das e®C-System die Moglichkeit, das Einkaufen fiur den Kunden
attraktiver und rechenbarer zu gestalten. Im Durchschnitt werden in jeder
Stadt oder Region mind. 50 verschieden Rabattsysteme eingesetzt.

Nach Umfragen zu diesen Systemen wurde festgestellt, das aufwendiges
Punktesammeln oder ahnliches nicht den selben Nutzen wie eine Direkt-

Rabatt-Karte mit sich bringt.
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Weshalb die EUROIA3ATCCA3D \X/X
*

Um eine Ubersattigung der Kunden zu vermeiden, wurde in Zusammenarbeit
mit Handlern/Dienstleistern und Gewerbebetrieben ein Rabattsystem
entwickelt das von den Partnern leicht umsetzbar ist und den Kunden direkt
anspricht. Die eU303A3AwcCA3D ist auf einen EC-Cash und Barzahlungsrabatt
fur nicht reduzierbare Waren und Leistungen ausgelegt. Durch lhre Teilnahme
am eU03A3ActCA3ID System haben speziell mittelstadtische Betriebe die
Maoglichkeit eine eigene Kundenbindung zu schaffen.
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Einfach, unkompliziert und erfolgreich ! PARTNER
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Welchen Nutzen bringt mir die EC K

Vorteile fur Fair-Partner:

[¥] Neue Kunden werden direkt in Ihr Geschéaft gefihrt = mehr Umsatz

[¥] Kundengewinnung aus neuen Regionen

1 Hohe Kundenbindung durch ERC - Mehrwert = Kunden kommen haufiger
[¥] Keine komplizierte Umsetzung oder Technik / Kartenlesegerate nétig

[¥] Geringe Nutzungskosten

] Umsatzbeteiligung am E=C - System durch Empfehlungen

[¥] Visitenkarte mit Mehrwert
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Ideal zur Kundenbindung / Neugewinnung ! PARTNER
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Welchen Nutzen bringt mir die 23C

Weitere Vorteile fur Fair-Partner:
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Hoher Wiedererkennungswert
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Ein Kundenbindungsinstrument

Erhdhen Sie Ihre Umséatze !

Verkauf der ERC — Card mit Ihrem Firmenaufdruck
Umsatzsteigerung durch aktive Vermarktung der eU303A3AtcCA3D

Sonderaktionen mit hoheren % fir Kartennutzer

mit einheitlicher Au3endarstellung

Starke Kundenbindung durch Verbundwerbung stadtischer Betriebe

von unschatzbarem Wert
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Welchen Nutzen bringt dem Kunden die EC 5<
<K <

Vorteile fur lhre Kunden:

[<]

Barzahlungsrabatt

Kein umstandliches Bonus-, Punkte- oder Rickvergitun gssystem
Keine Speicherung personlicher Daten

Keine zeitgebundene Kaufverpflichtung

Visitenkarte des Stammgeschafts mit Mehrwert
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Ankauf Uber die Fair-Partner
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Verstarken Sie lhr positives Image ! PARTNER
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Sie miichten eine Kundenkarte einsetzen ? ﬂ/x
*

Auf einen Blick:

[¥] Individuelle Gestaltung
Geringe Kosten
Akzeptanzzeichen am Eingangsbereich / Kasse

Individualisierbar mittels Werbeblock auf der Karte
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Fast tagliche Prasenz lhres Unternehmens beim Kunden
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Einfach Karte vorzeigen und sparen ! PARTNER
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Noch nicht iiberzeugt 7 K

Weitere Vorteile;

¥ Kostenlose Werbung im Internet
Einsparpotentiale von kostenintensiven Werbemal3nahmen
Regionale Kaufkraftbindung

Hoher Wiedererkennungswert  mit einheitlicher Auf3endarstellung
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Umsatzsteigerung durch aktive Vermarktung der Karte
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Geringe Einstiegskosten und enormer Imagegewinn ! PARTNER
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